
Comercialización y Desarrollo
de Emprendimientos Regionales

INFORMACIÓN ADICIONAL

La modalidad híbrida consta de encuentros presenciales en UADE Costa Argentina,
(Av. Intermédanos Sur 776, Pinamar, Provincia de Buenos Aires).

Para obtener el certificado se requiere un 75% de asistencia y entregar los trabajos. 

El contenido del curso será grabado y permanecerá disponible para su visualización 
durante un período de treinta días. 

El inicio del curso podría posponerse en caso de no cumplirse los cupos necesarios 
para el correcto desarrollo académico.

Acerca del curso
Este curso te enseñará a profesionalizar la 
gestión comercial de un emprendimiento 
regional, integrando herramientas digitales, 
estrategias de marca y criterios de costos y 
precios. A través de clases remotas y talleres 
presenciales, aprenderás a analizar tu producto, 
optimizar procesos y desarrollar un plan 
comercial concreto, adaptado a la realidad de tu 
negocio.

Profesionalizar la gestión comercial
del emprendimiento.

Desarrollar propuestas de valor sólidas.

Implementar estrategias digitales y diseñar 
tiendas online funcionales.

Definir políticas de precios, costos y 
comprender la logística nacional.

Elaborar un plan comercial integral aplicable a 
proyectos reales.

Modalidad: Híbrida
(Con encuentros presenciales)

Dificultad: Baja

Duración: 45 h

Módulos: Ocho (8)

Conocimientos previos
No requiere conocimientos previos 
específicos.

Requerimientos generales
Al momento de tu inscripción, es 
obligatorio contar con la edad mínima 
de 18 años.

Requerimientos técnicos
Software: Microsoft Teams.

Objetivos

Módulo 1
Identidad regional, producto y consumidor.

Módulo 2
Gestión comercial, costos y precios.

Módulo 3
Branding, packaging y experiencia del cliente.

Módulo 4
Marketing digital aplicado al emprendedor 
regional.

Módulo 5
E-commerce, marketplaces y ventas online.

Módulo 6
Logística, envíos y atención al cliente.

Módulo 7
Estrategia comercial y simulación.

Módulo 8
Trabajo final integrador.

Temario


